
LA VENTA DE NUESTRO PRODUCTO
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Quien NO quiere ahorrar gastos y 
contribuir al medio ambiente ????

EL AHORRO ECOLÓGICO



ESCENARIO ENERGÉTICO

*Hay previsiones de organismos internacionales como las del FMI que prevén 
continuas subidas del precio de la energía en los próximos años.
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CONSUMO ENERGÉTICO POR SECTORES
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Pocos pero sensibilizados
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NUESTRA EMPRESA FRENTE 

A LA COMPETENCIA

- Experiencia

- Presupuesto con todo detalle

- Estudio de producción de la instalación 

garantizado

- Materiales de primeras marcas (se puede 

ser más barato)

- Materiales específicos de energía solar

- Servicio técnico

- Somos ingeniería y distribuidores pero 

también instalamos (sabemos lo que 

hacemos)

- En los kit somos los únicos que los 

enviamos tan acabados (2 clic)

AUTOCONSUMO: Experiencia en la 

compleja tramitación. Instalación de las 

primeras de Extremadura y entre las 25 

primeras de España



ENERGÍA SOLAR FOTOVOLTAICA, 
PLANTEAMIENTO COMERCIAL

APLICACIONES

• Instalaciones aisladas

• Autoconsumo 
interconectado con la red

• Bombeo solar
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* PODEMOS PROPORCIONAR ELECTRICIDAD A CUALQUIER 

APLICACIÓN QUE UTILICE LA ENERGÍA ELÉCTRICA.



INSTALACIONES AISLADAS
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VENTAJAS FRENTE A LA RED ELÉCTRICA
• Menos tramitación y menos problemas

• Más rápida la obtención de permisos

( si lo quiere pedir el cliente).

• En ocasiones la instalación solar necesaria tiene menos coste 
que la línea eléctrica.

• No hay una factura mensual por lo que amortizaremos la 
instalación rápidamente (6 a 10 años en particulares)

• Independencia energética real

• Garantía de 25 años en los paneles solares

• Menos impacto ambiental.

• Instalación rápida y casi sin obra.

* Tan sencillo todo y tan rentable que es la tecnología que 
menos gusta a las eléctricas.
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CLIENTE TIPO

• Particulares para una segunda residencia de recreo

• Particulares con residencia permanente en la vivienda aislada.

• Hoteles y otros alojamientos nuevos en zonas rurales o incluso 
en el campo.

• Agricultores y ganaderos para distintas aplicaciones

• Granjas

• Etc.

* En definitiva, cualquier cliente con una aplicación que necesite 
electricidad y no disponga de red eléctrica o que quiere dejar de 
tener el coste de su consumo.
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TÉCNICAS QUE USAMOS PARA LA 
VENTA DE ESTAS INSTALACIONES

- PUERTA FRÍA EN URBANIZACIONES APROPIADAS PARA ELLO (sin electricidad).

Repartimos publicidad por los buzones y angarillas e intentamos hablar con la gente que 
esté en el lugar. Hay mejores resultados si se hace en fines de semana.

- COLOCACIÓN DE PEGATINAS EN LAS ZONAS DE CONCENTRACIÓN DE VIVIENDAS 
AISLADAS O DE EXPLOTACIONES AGRÍCOLAS.

Nunca las ponemos en las entradas a los caminos desde la carretera. Daríamos pista a 
nuestra competencia en la zona.

- OFERTAS A COLECTIVOS.

Por correo electrónico, en persona o por teléfono.

Asociaciones de consumidores, cooperativas, etc.

- FERIAS MULTISECTORIALES O ESPECIFICAS DE UN SECTOR QUE DEMANDE ESTE TIPO 
DE INSTALACIONES.

Buscamos al cliente final de nuestro producto, por lo que no funciona ir a ferias de 
energías renovables o de eficiencia energética.
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INSTALACIONES  BOMBEO O RIEGO
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VENTAJAS DE TENER UN BOMBEO DE AGUA 
QUE FUNCIONE CON ENERGÍA SOLAR

• Ahorro  en gasolina o gasoil del grupo  electrógeno que utiliza 
actualmente

• Ahorro  de tiempo y trabajo.

• Comodidad

• Mayor producción. En ocasiones no lo hacen bien por  falta de 
tiempo o exceso de trabajo, con este sistema todo funciona solo. 

• Garantía de 25 años en los paneles

• Instalación rápida y casi sin obra.

• Gran reducción de emisiones de CO2
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CLIENTE TIPO

• Ganaderos

• Agricultores

• Depuración de agua.
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TÉCNICAS QUE USAMOS PARA LA 
VENTA DE ESTAS INSTALACIONES
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- PUERTA FRÍA

EN SITIOS DONDE VAN A ENTREGAR SUS PRODUCTO

- FERIAS ESPECIFICAS DEL SECTOR

Buscamos al cliente final de nuestro producto.

- MAILING



INSTALACIONES  INTERCONECTADAS

w
w

w
.c

a
m

b
io

e
n

e
rg

e
ti

c
o

.c
o

m

ALEMANIA



VENTAJAS DE TENER UNA INSTALACIÓN 
INTERCONECTADA

• Ahorro hasta el 100% de la energía activa y los impuestos de 

esta parte de la factura.

• Ahorro  en potencia contratada (optimización de la factura 

eléctrica.)

• El primer paso para la independencia energética total.

• Garantía de 25 años en los paneles solares e inversores con 

garantía ampliable.

• Instalación rápida y casi sin obra.

• Gran reducción de emisiones de CO2
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• Experiencia en la compleja tramitación. Instalación de las 
primeras de Extremadura y entre las 25 primeras de 
España

• Presupuesto con todo detalle

• Estudio de producción de la instalación garantizado

• Materiales de primeras marcas  (se puede ser más barato)

• Materiales específicos de energía solar

• Servicio técnico

• Somos ingeniería y distribuidores pero también instalamos 
(sabemos lo que hacemos)

• En los kit somos los únicos que los enviamos tan acabados (2 clic)

PRINCIPALES DIFERENCIAS ENTRE NUESTRO 
PRODUCTO Y EL DE LA COMPETENCIA
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CLIENTE TIPO

• Particulares en su residencia.

• Agricultores y ganaderos para distintas aplicaciones

• Almacenes de fruta, congelados, etc.

• Hostelería en general

• Granjas

• Estaciones de servicio

• Fabricas de hielo

• Supermercados

* Como esto está empezando podemos elegir clientes.
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Siempre con su propia cubierta o espacio para la instalación



TÉCNICAS QUE USAMOS PARA LA 
VENTA DE ESTAS INSTALACIONES
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- PUERTA FRÍA

EN URBANIZACIONES APROPIADAS PARA ELLO 

O POLIGONOS INDUSTRIALES

- FERIAS ESPECIFICAS DEL SECTOR

Buscamos al cliente final de nuestro producto.

- MAILING

- OFERTAS A COLECTIVOS.
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DESCRIPCIÓN DE LAS ESTRATEGIAS QUE USAMOS



- Llamando puerta a puerta y vendiendo 

la visita, después le venderemos la 

instalación.

- Es una venta por referencias

- Hablar con la pareja

- Folleto sin datos.

- Si conseguimos venta nos vamos a otra 

zona

- El día de instalación estamos allí para 

empezar a trabajar el barrio.
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PUERTA FRÍA EN ZONAS 

APROPIADAS PARA ELLO.

* EN AISLADAS Repartimos publicidad por los buzones y angarillas e intentamos hablar 
con la gente que esté en el lugar. Hay mejores resultados si se hace en fines de semana.





Es importante orientar bien al cliente

sobre lo que necesita o saber cuanto

se quiere gastar.

Salvo que el caso coincida con el de

la octavilla, es necesario calcular

cada instalación para garantizar el

buen funcionamiento de la misma.



PARA AYUDAR A LA 
VENTA



1º Mandar correo ofreciendo algo como gancho

- Mejor con una aplicación para correos masivos

2º Llamar “para comprobar  si lo ha recibido” y comentarlo 
(máximo 3 días después)

3ª Concertar cita (2 o 3 días después) para para ofrecerle 
soluciones

4ª Visitar a los que no cerremos en un primer momento (como 
mínimo 1 mes después)

MAILING

A NUETRA BASE DE DATOS
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EJEMPLO DE CAMPAÑA DE MAILING
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- 1º IDEAR CAMPAÑA

- 2º CREAR CONTENIDOS

POST Para redes sociales

ARTICULO EN EL BLOG
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CORREO ELECTRÓNICO

Debe estar diseñado para darnos 

pistas del interés del cliente
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- 3º PUBLICACIÓN DEL ARTICULO EN EL BLOG

- 4º PUBLICACIONES EN REDES SOCIALES

- 5º ENVIO DE MAIL MASIVO

- A todos los clientes que les pueda interesar, previamente filtrados.

- A ser posible a través de una aplicación para envíos masivos.

- Debe estar diseñado para darnos pistas del interés del cliente
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LA APLICACIÓN PARA ENVIO MASIVO NOS 

DÁ UN REPORTE CON DETALLE
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LA APLICACIÓN PARA ENVIO 

MASIVO NOS DÁ UN REPORTE 

CON DETALLE



Nunca las ponemos en las entradas a los caminos desde la carretera. Daríamos pista a nuestra 
competencia en la zona.
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COLOCACIÓN DE PEGATINAS
EN LAS ZONAS DE CONCENTRACIÓN DE VIVIENDAS 

AISLADAS O DE EXPLOTACIONES AGRÍCOLAS.



Por correo electrónico, en persona o por teléfono.

Asociaciones de consumidores, cooperativas, etc.
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OFERTAS A COLECTIVOS.



www.cambioenergetico.com
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PEGADA DE CARTELES
En sitios específicos



Buscamos al cliente final de nuestro producto, por lo que no funciona ir a ferias de 
energías renovables o de eficiencia energética.
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FERIAS MULTISECTORIALES O 

ESPECIFICAS DE UN SECTOR QUE 

DEMANDE ESTE TIPO DE INSTALACIONES.


